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企业突破增长瓶颈必修课
《战略定位增长班》
全球首创战略定位落地实操培训
邀请函

适合对象：董事长、总经理及相关战略决策者
学习形式：原理案例+工具设计+实战演练+疑难解答
成果展示：全程100多个案例，32个经典案例解析，25个工具演练，现场辅导
正宗定位理论源自特劳特
正宗定位培训源自顾均辉
12年来我们引领定位培训行业，追随者无数
超万家企业走进九州定位《战略定位增长班》

【课程背景】
你的企业是否停滞不前？你的品牌是否难以出圈？
1、品牌盲目延伸中，业绩下滑
2、无法摆脱价格战，利润微薄
3、产品创新遇瓶颈，原地踏步
4、跨区域发展受阻，原地踏步
5、病急只能乱投医，花冤枉钱
6、广告语空洞无力，没吸引力
从饥饿经济到饱和经济，商业环境彻底改变
赚钱越来越难，为什么有的企业却在发展？
[image: 自定义模板]
《定位》是他们的幕后推手！
定位只解决一个问题----选择 ，给消费者一个选你而不选他的理由。

《战略定位增长班》，课程内容：
1、一个思维转变-从满足需求到打赢竞争
2、三大定位方法-抢先定位，关联定位，重新定位
3、四大战役形式-防御战，进攻战，侧翼战，游击战
4、九大差异化-极度竞争时代的生存之道
学习《战略定位增长班》，您能收获什么？
1、快速找到企业品牌定位（脱离自我摸索，快速打响品牌）；
2、快人一步，掌握商战利器--定位战略本质（一步快，步步快）； 
3、掌握战略定位底层逻辑（品类第一后的第二、第三品牌延伸）；
4、掌握品牌定位的实战策略（不仅是会想，更得有方法去做）； 
5、弯道超车，以弱胜强的品牌策略（隔山打牛、借力使力）； 
TA接触定位之后有了哪些改变？
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【特邀主讲嘉宾】：宋道 老师
[image: 汽车购车日常通用促销活动banner]

【部分走进课堂的企业】
[image: ]
【上课方式】
· 学习形式：原理案例 + 工具设计 + 实战演练 + 疑难解答
· 成果展示：案例+工具演练+现场辅导。
· 时    间：2021年7月31日-8月1日
· [bookmark: _GoBack]地    点：唐山市路北区建设路46号，唐山饭店二层第一会议室
· 费用标准：4000元/人         
· 学习顾问：
· 联系电话：
· 微    信：
               
【报名信息】
	出席企业名称
	

	出席企业年产值
	
	出席企业总人数
	

	出席嘉宾姓名
	
	出席嘉宾职位
	

	出席嘉宾手机号码
	
	特别申请同行人姓名
	


特别提醒：现场有答疑环节，建议老板带着问题有备而来！名额有限，请速报名！

——中国战略定位落地领导品牌——
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